
Ihr Profil:

Eine abgeschlossene, qualifizierte
technische Ausbildung (Techniker
Maschinen- und Anlagentechnik /
Mechatronik / oder technisches FH-
Studium)
Erfahrung im und Freude am Vertrieb
Routiniertes Erstellen technischer
Angebote
Selbständigkeit bei Problemlösungen
Kundenorientiertes Handeln
Hohes Maß an Ehrgeiz und Engagement
Kommunikationsstärke,
Durchsetzungsvermögen und
Überzeugungskraft
Aufgeschlossenheit und sicheres
Auftreten
Flexibilität und Systematik in der
Kundenbetreuung
Reisebereitschaft

Wir bieten:

Fixum plus erfolgsorientierte Provisionen,
Sozialleistungen und Firmenwagen
Gut eingeführte, zukunftsorientierte
Produkte der Umweltbranche
Ein Verkaufsgebiet mit namhaften
Bestandskunden
Arbeit in einem netten Team mit direktem
Draht zur Vertriebs- und Geschäftsleitung
Sorgfältige Schulung und Einarbeitung
Freie Fahrt bei der Betreuung und
Erweiterung unseres Kundenstamms

Haben wir Ihr Interesse geweckt?

Dann freuen wir uns auf Ihre aussagekräf -
tigen Bewerbungsunterlagen. Senden Sie
diese bitte per Post oder E-Mail zu Händen
Herrn Anatol Weikum.

Wir machen Luft sauber und das Arbeiten gesünder
DUSTCONTROL GmbH ist ein schwedisches Unternehmen, das im Bereich
PUNKTABSAUGUNG in Europa eine führende Position einnimmt. Seit über 40 Jahren ist
Dustcontrol in Deutschland ein anerkannter Partner, wenn es um Problemstaub, die
Luftreinhaltung am Arbeitsplatz und um saubere Produktion geht.

Wir suchen für das Verkaufsgebiet:

Thüringen / Sachsen / Sachsen-Anhalt / Berlin / Brandenburg

VERKÄUFERVERKÄUFER (m/w/d)

IM AUSSENDIENSTIM AUSSENDIENST
TECHNISCHER VERTRIEB

Ihre Aufgaben:

Ihr Hauptaufgabengebiet liegt in der Kundenberatung und im Verkauf von Staubabsaug -
lösungen an unsere Kunden in der Industrie (nahezu sämtlicher Branchen).
Zu Ihren weiteren Aufgaben zählen neben der Kundenbetreuung auch Demonstrationen
der Maschinen, technische Planung, Ausarbeitung von Lösungskonzepten,
Angebotserstellung, Auftragsverhandlung, Projektbegleitung und eine optimale technische
Unterstützung des Kunden.
Sie betreuen Ihr Verkaufsgebiet selbstständig. Die aktive Gewinnung neuer Kontakte
gehört ebenso zu Ihrem Aufgabengebiet, wie der Ausbau unseres
Bestandskundenstamms.

 
 

DUSTCONTROL GmbH
Siedlerstraße 2
71126 Gäufelden
Telefon 07032-9756-0
bewerbung@dustcontrol.de
www.dustcontrol.de
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